¢Sabias que las empresas seran
cada dia mas automaticas?
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Sivya se, no eslamanera comun de partir una propuesta, pero quiero
asegurarme de que esto es lo que necesitas.

Si esta presentacion esta en tus manos, es que nos buscaste ...
por una o muchas preguntas que le haz dado vuelta ultimamente.

. Por que esta ‘
propuesta esta en
tus manos?

cestoy bien? ... ok, partimos bien.

Entonces sigue leyendo .




;,1us preguntas se
parecen a estas?

1.¢Que software debo contratar para esa area o proyecto que tengo?

2.¢,Como hago mi trabajo mi trabajo mas simple y automatico?

3.{Tengo sistermas super antiguos, necesito renovarme pero no entiendo
nada!

4.Siento que me estoy quedando atras y no se como ponerme al dia

5.Siento que si tomo una mala decision, me gastaré mucha plata y quizas no
solucione nada o incluso deje las cosas peor de como estaban

6. Tengo un proyecto en la cabeza pero es tecnologico, y no se por donde
partir




Sitienes unao mas de
estas preguntas,
entonces sigue leyendo.

Sino, cierra esta
presentacmn ahora.




,Cual es el concepto
detras de este servicio?

Este servicio se basa en una premisa muy simple:

Un buen consejo hace que lleguemos a destino mejor y mas rapido.

En mas de 10 afnos de experiencia en desarrollo de software a la medida para Pymes y mas de 500
clientes, me he dado cuenta que la mayoria de las veces, las empresas la mayoria de las veces no
escogen bien. Gastan mas de lo que necesario basandose en algunas de las creencias mas erradas de

la historia de la tecnologia.

;Sabes cuales son?



,Haz creido estas cosas?

“Yo no entiendo de tecnologia, asi que no me meto en esas cosas”
“Mientras mas funciones tenga, mejor”

“Mientras mas caro mejor”
“Es un software de clase mundial, por lo tanto es de excelencia y mi empresa crecera con é€l”

“Un software a la medida es mucho mejor que algo standard”
“Que se quede en nuestros servidores es mas sequro”
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